
（株）ジェイノベーション 2024年 事業計画書

ニッポンを世界で売り込む
“オールインワン商社”で海外ビジネスを”もっと簡単”に
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私たちが解決
したいこと



取り残される日本

1.3%

98.7%

輸出を行う中小製造業

輸出企業が少ない

国も企業も「世界の繁栄」についていけていない

世界が大きく成長する中、
日本は過去20年でゼロ成長

円安で輸出チャンスだが、
取り組めていない企業が多い

Problems of Japan（日本の抱える問題） 3

出典：世界銀行の統計資料より作成
出典：『商工業実態基本調査』（経済産業省）/
『2014中小企業白書』（経済産業省）より作成

輸出できない理由

37.4%

16.4%

16.2%

8.0%

6.9%

販売先の確保

信頼できる提携先の確保

必要資金の確保

市場動向/ニーズの把握

採算性の見通しの確保

輸出未実施企業の抱える課題

出典：『中小企業の海外展開の実施把握に関するアンケート調査』
（損保ジャパン）

「販売先」と「提携先」が
輸出に取り組む最大の課題

53.8%

4.9 5.0

28.9

80.1

2000年 2020年

世界のGDP変化（過去20年）

日本

日本
以外

85.1

33.8

14.5％ 5.9％

（単位：兆ドル）

2.5倍



Market Validation（市場性の検証）

66.3万社

日本の
製造業数

輸出を行なっている
中小企業数（%）

8,252社
（1.3%）

保守的な想定でも、600億円規模の市場が期待できる
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出典：『商工業実態基本調査』（経済産業省）/『2014中小企業白書』（経済産業省）より作成

65万社以上が
輸出を行なっていない 638億円

65,000社
（10%）

市場規模
の推定

982万円
（平均単価）×

＝

10社に1社が輸出に
取り組んだら・・・

海外事業の
自社経費例

※1.5人分の人件費、
出張費等を置き換えと想定

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
https://www.meti.go.jp/statistics/tyo/syokozi/result-2/h2c6k5aj.htmlhttps://www.chusho.meti.go.jp/pamflet/hakusyo/H26/PDF/09Hakusyo_part3_chap4_web.pdf



Problems of EC（ECの問題） 5

「オンラインだけ」では、もう商品が売れない時代

例：「フェイスパック」で検索した場合の結果

56,495件

8,000件以上

17,760件
ジャック・マー（Alibaba創業者）が「Eコマース
はやがて死ぬ、これからはOMOの時代になる」と
2016年に発言

※Online Merges with Offline

商品数が多すぎて、トップ商品しか目に入らない

OMO
ネットショップの情報爆発
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会社概要



会社概要 8

社名 株式会社 ジェイノベーション

代表取締役 宮城 建司

設立 平成29年(2017年)5月

住所 大阪府大阪市中央区平野町１丁目６−８ 709号

資本金 13,000,000円

Malaysia法人 JINNOVATION (M) SDN.BHD.

取引銀行 三井住友銀行 MAYBANK Malaysia
OCBC BANK (華僑銀行) Malaysia

HP www.jinnovation.jp

コンタクト 電話番号：06-4256-0548
E-mail：info@jinnovation.jp

※2023年
『オールイン商社Ⓡ』

商標取得済み
（T22−22）
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私たちは、海外ビジネスを”簡単”にし、日本製品が
”ASEAN中どこでも買える世界”を実現します



信念

ビジョン

ミッション

Vision & Mission（私たちの大切にしていること） 9

日本製品が”ASEAN中どこでも買える”世界を創る

・海外ビジネスを”簡単”にする
・オンラインとオフラインの”統合“

適切なマーケティングさえ行えば、
日本製品は世界で再びNO.1になれる

海外ビジネスを簡単にし、ニッポンを世界で売り込む



Team（メンバーの紹介） 10

Founder / CEO
宮城 建司(Takeshi Miyagi)

Vice President / COO
Marcus Ng Kok Chet

General Manager
Mohamad Ata bin Mohamad Zain

Chief Marketing Officer
TAN KONG JIE

Chief of General Affair's
LAU YI LING

2017年（株）ジェイノベーション創業。2002年より、
10カ国以上からのアパレル仕入れ販売、400人以上
のマネジメント経験などを積む。2015年からマレー
シア移住し、現地海外商社にて2年間の勤務ののち起
業。強みは「人を巻き込む力」と「常識に囚われない
自由な発想力」。モットーは”It‘s a piece of cake” 。

マレーシア系華僑で、クワドリンガル4ヵ国語（英、中、日、
馬）。東京農業大学→Panasonic Singapore→日本食品輸入
商社を経て創業メンバーとしてジェイノベーションに参画。

マレーシア先住民のブミプトラ。トリリンガル（英、日、馬）。
ダイハツ工業とマレーシアの合弁会社であるプルドア、ムスリ
ム系旅行会社等を経て創業メンバーとしてジェイノベーション
に参画。

2022年度新卒採用、マレーシア系華僑。青山大学出身、
TOEIC890点、クワドリンガル4ヵ国語（英、中、日、馬）。

2022年度新卒採用、マレーシア系華僑。関西大学出身、
TOEIC910点、クワドリンガル4ヵ国語（英、中、日、馬）。

クワドリンガル

トリリンガル

クワドリンガル

クワドリンガル



History（これまでの歩み） 11

2017年 会社設立（日本法人/マレーシア法人を同時期）

2019年 マレーシアのISETANに店舗オープン

2021年

2020年
コロナ禍が発生（マレーシア全土でロックダウン、
貿易/海外販売が全てストップ）
→アリババからヒントを得た”ライブコマース事業”で収益源確保

・経済産業省からの認定（海外販売支援パートナー）
・マレーシアで卸売販売がスタート2022年

創業時の写真

デジタルマーケティング&越境ECスタート
（オンライン＋オフラインサービスの構築）

2023年 ”オールインワン商社Ⓡ”のサービススタート

ISETANの自社店舗
（マレーシア・クアラルンプール）

なかなか芽が出ない中、マレーシアでの
基盤を固めるため地道に実績作りに尽力

マレーシアでの卸売を開始！



Our Solution（私たちの解決策）

海外事業に必要な機能を
ワンストップで提供

オンライン・オフラインの融合が強み

分析/提案 広告/宣伝
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越境EC/海外受注ホームページ構築支援

海外WEBマーケティング支援

卸/営業/展示会/イベント代行支援

越境ECにおける当社のサービスは、
自社販売サイトの構築からECモールでの販売戦略まで、幅広く提供。
多言語対応ホームページの設計や、効果的なSEO戦略を設定
することで世界各国からのアクセスを機会に捉え、
グローバル市場でのビジネス拡大をサポートします。

O2O「Online to Offline（オンライン トゥー オフライン）」
での組み合わせのプロモーションは認知拡大、顧客はシームレスな
購買ができます。
結果として、売上はもちろんのこと顧客満足度、ブランド力の向上
につながります

商社として、貿易事務や物流手配から海外商談の交渉、営業代行、
契約書の作成、資金回収に至るまで、ワンストップでサポート。
海外ビジネスをスムーズに行い業務負担の軽減が可能。
当社の経験豊富な専門チームが、グローバル市場での成功を全面的
にバックアップします。

物流

営業・交渉

販売



販路開拓 物流 販売 プロモーション

Main Services（サービス概要）

市場調査
展示会
テスト販売
バイヤー商談など

物流手配
貿易事務
通関業務
在庫管理など

店頭/卸販売
ECサイト構築
販売管理

WEB広告/SNS広告
SNSマーケティング
Liveコマースなど

ASEAN進出・開拓オールインワン支援
13

データベース/分析・提案

各セクションのデータベース化 戦略構築～実行支援までフルサポート（PDCA）



www.jinnovation.jp 06-4256-0548

私達は”オールインワン商社”で挑戦します

ニッポンを世界で売り込む


	スライド番号 1
	スライド番号 2
	Problems of Japan（日本の抱える問題）
	Market Validation（市場性の検証）
	Problems of EC（ECの問題）
	スライド番号 6
	スライド番号 7
	会社概要
	Vision & Mission（私たちの大切にしていること）
	Team（メンバーの紹介）
	History（これまでの歩み）
	スライド番号 12
	Main Services（サービス概要）
	スライド番号 14

